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@® Hervis
Mit Start-ups zur Serviceoffensive
Um schnell Trends und Kundenbediirfnissen im Sportartikelhandel entsprechen
zu konnen, arbeitet Spar-Tochter Hervis bereits auf Hochtouren an neuen Konzep-
ten und Dienstleistungen. Dafiir ging man jlingst eine Kooperation mit dem Start-
up-Hub weXelerate ein. Mit Unterstiitzung der dort angesiedelten Start-ups Jingle,
Texel und Text United will Hervis seine Prozesse optimieren und Kosten sparen
sowie seinen Kunden einen noch bequemeren Einkauf ermdoglichen. Um die hohen
Ricksendegebiihren zu minimieren, erstellte das russische Start-up Texel mit dem
3D-Body-Scanner eine ,Single Sensor Solution® fiir Hervis. Der Scanner fertigt
direkt im Shop ein digitales Modell des K&rpers des Kunden an und speichert die-
ses fir kiinftige Onlinek&dufe ab. Mit dem Zugriff auf seinen personlichen Avatar
kann der Kunde fiir jeden Artikel seine optimale Bekleidungsgréfse ermitteln. Spar-
Vorstand Hans K.

Reisch und Hervis-

e JIS ’- ONLINE Geschéftsfithrer Alf-

\ MOB".E red Eichblatt sind

, Uberzeugt, dass das
der richtige Weg ist:
,Die digitale Transfor-
mation hat unser Ge-
schaft in den letzten
Jahren radikal verdn-
dert. Mit dieser Koope-
ration nehmen wir

eine absolute Vorrei-

Spar-Vorstand Hans K. Reisch und Hervis-GF Alfred Eichblatt setzen  terrolle in der Branche

auf Start-ups und ihre Losungen. ein®, so Reisch. nn
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